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О компании

Компания «Бастион» специализируется на 

оптовой и розничной продаже 

металлических и межкомнатных дверей, а 

также дверной фурнитуры в Брянске и 

Брянской области. 

Более чем за 5 лет работы компания 

собрала обширную клиентскую базу. 

На сегодняшний день успешно 

функционирует оптово-розничный склад и 

пять магазинов.



Задача



Инструменты
1. Создание с нуля 

продающего сайта.

2. Запуск SEO 

продвижения на 

Брянский регион. 

3. Подключение и 

настройка Битрикс24 

CRM для обработки 

заявок.



Особенности проекта
• молодой сайт. Дело в 

том, что поисковые 

системы не очень 

доверяют новичкам .

• Большое количество 

сайтов конкурентов в 

поисковой выдаче, 

тематика очень 

конкурентная. 

• Подключение и 

настройка Битрикс24 

CRM для обработки 

заявок (ip-телефонию 

Дом.ру, очередь 

звонков)



Разработка сайта
Сайт необходимо было запустить как можно 

раньше.

Поэтому было выбран готовый интернет-

магазин «Электросила»

Лицензия 1С-Битрикс "Малый Бизнес"

- пользователю сразу предлагаются товары по 

категориям;

- есть блоки с Новинками, Хитами продаж, 

Распродажи;

- на видном месте размещен слайдер с акциями;

- переход к товарам осуществляется в 1-2 клика;

- удобный поиск по каталогу;

- контактная информация для связи с менеджером 

размещена на видном месте;

- приятная для глаз пользователей цветовая гамма.

Главная



Разработка сайта

Карточка товара

На наш взгляд данная страница является «сердцем» сайта. 

Страницу «Карточка товара» надо особенно тщательно 

продумывать, ведь ей уготована важная миссия — она 

должна продавать!

Данная страница выстроена по 

приблизительной логике пользователя 

(упрощённо): Что за товар, как он выглядит? 

Какая у него цена? Какие имеет 

характеристики?

Все элементы, отвечающие на данные 

вопросы, размещены в соответствующей 

последовательности: слева-направо, сверху-

вниз.

Кнопка «Заказать» побуждает пользователя к 

совершению заказа.

Каждый товар имеет одну или несколько 

фотографий, демонстрирующих внешний вид 

товара.

Для сравнения выбранного пользователем 

товара с аналогичным, есть блок «Похожие 

товары».

Также присутствует блок «Персональные 

рекомендации».



SEO продвижение
Подготовка проекта к продвижению

• Анализ специфики тематической 

ниши ( анализ конкурентов)

• Подключение панелей вебмастеров 

- Я.Вебмастер, Google Search 

Console

• Подключение Яндекс Метрики и 

Google Analytics для сбора 

статистики

• Кластеризация запросов 

(разбиение на группы) 

• Определение посадочных страниц 

на проекте



SEO продвижение
Оптимизация структуры и 

метаданных

• Оптимизация структуры сайта, настройка 

ЧПУ

• Настройка robots.txt

• Создание SiteMap для сайта

• Работа с метаданными: Title, Description, 

Keywords

• Работа с заголовками H1, генеренные 

текстовые фрагменты, атрибуты Alt и Title 

изображений;

• Оптимизация заголовков - объединение 

ключевиков, расстояния между словами, 

близость к началу Title, максимизация лемм 

из кластера в заголовке;

• Работа с Яндекс-Вебмастером ( отправляем 

в очередь на индексацию)



SEO продвижение
Привязка к региону

• гео-информация на страницах;

• Размещение в Я.Справочнике;

• Добавление в Google "Мой бизнес"

Добавление и оптимизация 

посадочных страниц

• Определение видов контента на странице;

• Оптимизация страниц под КФ и ПФ по 

типам страниц ( цены, отзывы, доставка, о 

компании)

• Дооптимизация под конкурентные темы;

• Добавление текстов в 

Яндекс.Оригинальные тексты

Анализ результатов и корректировка

• еженедельный автоматический мониторинг 

технических ошибок и доступности сайта. 

• ручной анализ сайта на изменение 

индексации и видимости посадочных 

страниц. Проводится не реже 1 раза в 

квартал. 



Результаты через 6 месяцев после создания сайта 

и начала продвижения
(данные взяты за период 09 июля 2015г. — 29 февраля 

2016г.)



Результаты через 6 месяцев после создания сайта 

и начала продвижения

Итак, тщательная комплексная работа над сайтом привела к тому, что сайт понравился как 

пользователям, так и поисковым системам. Он удобен и понятен в использовании, 

содержит необходимую информацию.

Доказательства того, что сайт нравится пользователям – данные Яндекс Метрики.

• высокий показатель глубины просмотра (4,66)

• времени на сайте (3:49), 

• низкий показатель отказов (13%) говорят о том, что сайт нравится пользователям.



Для обработки заявок и увеличения конверсии начали внедрение 

Битрикс24



Отзыв клиента



ВАЖНО

На все услуги до 30 июня участникам 

семинара скидка 20 % 

• Зайдите на сайт web-c.ru 

• Укажите в форме промо код

Cеминар2017

• Запустите продажи в интернете ☺



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!
ВОПРОСЫ?

Сергей Денин

Исп. директор 

web-c.ru

denin@web-c.ru

Дружу в социальных сетях:

vk.com/sdenin

facebook.com/denin84


